Chefs
d*entreprise,
imaginez
votre
développement.
Le
conseil
et la
stratégie
dans le
développement
commercial

Introduction: 2 affirmations, une conclusion.

Votre savoir faire: quelques méthodes:

Votre vouloir-faire: au fond, que
voulez-vous pour vous-méme et votre
entreprise?

Votre savoir étre: I'attitude imagination

Un vrai développement commercial est avant tout une affaire de stratégie, qui sera ensuite relayée par un certain nombre de méthodes opérationnelles.

Le développement est
nécessaire a une

entreprise (globalisation,
concentrations, revers *
involontaires,

augmentation des

colts...).

Stratégiquement, votre développement repose du 3 éléments essentiels: votre savoir-faire, votre vouloir-faire, votre savoir-étre.
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Imagination, définition: [+

Faites-vous aider de votre entourage. +

Faites appel a des conseils extérieurs. [+

Le plus important: I'attitude imagination. Et ici, le Conseil, parmi de nombreux conseils, a un réle a jouer.

Conclusion:

En second lieu, ce que vous voulez faire. Mais beaucoup de solutions passent par le développement.

Et enfin, la méthodologie. Mais Ia, pas d'inquiétude, comme toute technique, elle s*apprend!
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